
МАРКЕТИНГОВОЕ
АГЕНТСТВО billie-agency.ru

Маркетинговое агентство для B2B и производства

Строим систему
роста для B2B —
от рынка и сайта
до продаж и ИИ
Одна команда отвечает и за то, откуда приходят заявки,
и за то, как их потом обрабатывают.

По данным Битрикс24 видно, из каких каналов пришли сделки. В эти каналы
переносим рекламный бюджет и работу по SEO.

Среди наших клиентов — производители и поставщики оборудования

Hammelmann INOXPA СтройМонтаж-5 МЕГА ПрофиЛайн ПЕТЕРПАЙП Петросталь

Запрос клиента

Рынок
Выясняем, кто и как
ищет ваш продукт

SEO и реклама
Приводят тех, кто уже ищет
оборудование

Сайт
Инженер и закупщик
находят ответы и оставляют
заявку

Аналитика
Показывает, какой канал
приводит сделки

Битрикс24
Каждая заявка видна от
формы до сделки

Автоматизация
Повторяющиеся задачи
выполняют роботы CRM
и ИИ

✓ Сделка

https://billie-agency.ru/


О компании · с 2020 года

Люди, которые разбираются в сложном B2B

20+
специалистов в штате: маркетинг,
дизайн, разработка, CRM и ИИ

3+

года опыта в B2B у
каждого специалиста

3+
года работаем с
большинством
клиентов

2020

год основания
агентства

50+

реализованных
проектов

ОДНА  КОМАНДА  ·  ШЕСТЬ  НАПРАВЛЕНИЙ

Маркетинг
стратегия · SEO · контекстная
реклама · соцсети

Дизайн и айдентика
интерфейсы · фирменный
стиль · 3D продукции

Разработка
корпоративные сайты ·
лендинги · магазины

CRM
Битрикс24 · воронки продаж ·
автоматизация

Аналитика и
стратегия
исследования · консультации ·
сквозная аналитика

ИИ
автоматизация процессов ·
ИИ-агенты · работа с
документами

СКОЛЬКО  ЛЕТ  РАБОТАЕМ  С  КЛИЕНТАМИ  ИЗ  КЕЙСОВ

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026

INOXPA · с 2020 года

Hammelmann · с 2021 года

ПЕТЕРПАЙП · с 2023 года

МЕГА ПрофиЛайн · с 2024 года

ОТРАСЛИ  КЛИЕНТОВ
Пищевая промышленность Нефтегазовая промышленность Металлургия Фармацевтика Строительная промышленность Агропромышленность

Химическая промышленность Горно-обогатительная промышленность ТЭК Строительство лабораторий
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Где теряются заявки и продажи

Начинаем с самого слабого
места в маркетинге и продажах
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Спрос Сайт Заявка Продажа Процессы

СЛАБОЕ  МЕСТО :  СПРОС

Трафика нет
Если на сайт не приходят
посетители, настройка CRM
ничего не даст: обрабатывать
нечего.

ЧТО  ДЕЛАЕМ

SEO, реклама, новые страницы

Спрос Сайт Заявка Продажа Процессы

СЛАБОЕ  МЕСТО :  САЙТ

Трафик есть, сайт
слабый
Увеличение рекламного
бюджета не поможет:
посетители уходят, не оставив
заявку.

ЧТО  ДЕЛАЕМ

Структура, каталог, формы

Спрос Сайт Заявка Продажа Процессы

СЛАБОЕ  МЕСТО :  ПРОДАЖА

Заявки теряются у
менеджеров
Чем больше заявок, тем
больше потерь, поэтому
рекламный бюджет здесь не
поможет.

ЧТО  ДЕЛАЕМ

CRM, воронка, скорость ответа

Спрос Сайт Заявка Продажа Процессы

СЛАБОЕ  МЕСТО :  ПРОЦЕССЫ

Команда
перегружена
рутиной
Всё работает, но для роста не
хватает рабочего времени
сотрудников.

ЧТО  ДЕЛАЕМ

Автоматизация и ИИ

СХЕМА  УСЛОВНАЯ , БЕЗ  РАСЧЁТОВ



Маркетинг для производства и B2B

Покупку согласуют
несколько человек

Сложный продукт Высокий чек Длинная сделка

Несколько участников решения Тендеры

Спецификации и сертификаты

Одна закупка
оборудование · проект

Характеристики

И

Инженер

Цена и условия

З

Закупки

Окупаемость

Ф

Финансы

Надёжность поставщика

Р

Руководитель

Сервис

Э

Эксплуатация

ЧТО  ДОЛЖНО  УБЕДИТЬ

Инженер
характеристики

Каталог с характеристиками и
чертежами

Закупки
цена и условия

Раздел для закупщиков и форма
запроса КП

Финансы
окупаемость

Расчёт стоимости и окупаемости

Руководитель
надёжность поставщика

Кейсы и страница о компании

Эксплуатация
сервис

Раздел сервиса и документация

Поэтому сайт и маркетинг должны отвечать на
вопросы всех, кто участвует в решении о покупке.
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Одна команда

Одна команда ведёт работу
от первого запроса до сделки
Аналитика Дизайн Маркетинг Разработка CRM ИИ

01

Рынок и
позиционирование
Изучаем спрос, конкурентов и
покупателей: что, кому и как
продавать

02

Сайт и привлечение

Каталог, SEO и реклама: клиент
находит продукт и приходит с
задачей

03

Продажи, CRM и
аналитика
Битрикс24: видно, что стало с
заявкой и какой канал привёл
сделку

04

Процессы и
автоматизация
Автоматизируем ручную работу
там, где это окупается

Что Кому Как Где

насос для пищевого производства

✓ Заявка SEO ·  ДИРЕКТ

ООО «Клиент»

Источник: SEO

Ответственный · задача · КП

PDF

✓ Задача в CRM создана
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654 → 1 580 млн ₽
рост оборота компании с 2020 года
На рост влияет работа всей компании, не только маркетинг

Кейс · INOXPA · с 2020 года

Каждое новое направление
клиента становилось
нашим новым проектом
Официальное представительство INOXPA в России: оборудование из
нержавеющей стали для пищевых и фармацевтических производств

2020

Корпоративный сайт на 1С-Битрикс

СРАЗУ  ПОСЛЕ  ЗАПУСКА

SEO и контекстная реклама

ЭТАП  2

Битрикс24: воронки по направлениям

Поставка оборудования Сервис Ёмкостное оборудование

С  2021  ГОДА

Новые направления и рынки: отдельные сайты и
продвижение

Мебель из нержавеющей стали Насосы Ёмкости Сервис Казахстан

SEO интернет-магазина

ПОКАЗАТЕЛИ  РЕКЛАМЫ  И  ЗАЯВКИ  КЛИЕНТ  НЕ  РАСКРЫВАЕТ
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Кейс · Hammelmann · с 2021 года

Два сайта и общий Битрикс24
для продажи и аренды

Лендинг аренды

~15 заявок в месяц приносят SEO и
контекстная реклама вместе
По данным кейса. Оборудование высокого давления
стоимостью примерно от $10 000

КАНАЛЫ САЙТЫ

SEO
основной сайт

Яндекс Директ
аренда — сезонно, весна–
осень

Сайт продажи
корпоративный сайт на 1С-Битрикс

Лендинг аренды
отдельный сайт на Tilda

CRM · Сделки

ВОРОНКА ПРОДАЖИ

Новая В работе КП Сделка

ВОРОНКА АРЕНДЫ

Новая В работе КП Сделка

База знаний · смарт-процессы · автоматизация

ЗАЯВКИ  — ВХОДЯЩИЕ  ОБРАЩЕНИЯ , НЕ  ПРОДАЖИ . ФИНАНСОВЫЕ  РЕЗУЛЬТАТЫ  КЛИЕНТА  НЕ  РАСКРЫВАЕМ 07 / 11



Ответственность и контроль

Отчитываемся каждую неделю, KPI
продвижения фиксируем в договоре
Неделя 3

В  РАБОТЕ

Настройка форм

ГОТОВО

Прототип каталога

Тексты раздела «Насосы»

ДАЛЬШЕ

Дизайн карточки товара

Согласование текстов

НУЖНО  ОТ  ВАС

Фото производства

ОТЧЁТ  В  КОНЦЕ  КАЖДОЙ  РАБОЧЕЙ  НЕДЕЛИ  ·  СХЕМА , ЗАДАЧИ  УСЛОВНЫЕ

ГАРАНТИЯ  ПО  ПРОДВИЖЕНИЮ

KPI
фиксируем в договоре до
старта продвижения

не выполнен 50%
суммы, которую вы
заплатили за нашу работу,
возвращаем

До договора проверяем спрос на вашу продукцию и считаем
прогноз заявок. Он и становится KPI.

Не касается рекламного бюджета, разработки сайтов, Битрикс24 и ИИ

20+ специалистов в штате
Менеджер проекта всегда на связи, каждый этап
согласуем с вами
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Форматы работы

Состав работ подбираем под задачу

01

Отдельный проект
Когда задача понятна и решается одним
направлением

Состав, сроки и стоимость
фиксируем в договоре

02

Комплексное продвижение
Приводим заявки и передаём их в CRM и
аналитику

от 150 000 ₽/мес
KPI в договоре · рекламный бюджет отдельно

03  ·  ГЛАВНЫЙ  ПРОДУКТ

«Система»
Все наши услуги под управлением одной команды

от 300 000 ₽/мес · от 12 месяцев
Объём работ на месяц согласуем заранее. Рекламный
бюджет, лицензии и внешние расходы — отдельно

Нужен сайт → делаем сайт

Нужна реклама → запускаем рекламу

Нужен Битрикс24 → внедряем CRM

Нужен ИИ → автоматизируем процесс

Рынок

Каналы

Сайт

Заявка

CRM

Продажа

Аналитика

Оптимизация

ПЛАН
НА  КАЖДЫЙ

МЕСЯЦ

ПРИМЕР: МАЛО ПРОДАЖ

ИСПРАВИТЬ CRM Продажи Аналитика

ДЕРЖАТЬ
Рынок Бренд Сайт Поиск Реклама

ИИ

РАЗВИВАТЬ Контент

ВЕСЬ  КОМПЛЕКС  НУЖЕН  НЕ  ВСЕМ :  МНОГИЕ  КЛИЕНТЫ  НАЧИНАЮТ  С  ОДНОГО  НАПРАВЛЕНИЯ 09 / 11



С чего начать, если задача шире одного канала

Аудит системы: что мешает росту продаж

КАРТА  СОСТОЯНИЯ  ПОСЛЕ  АУДИТА  ·  ПРИМЕР

НАПРАВЛЕНИЕ РАБОТАЕТ СЛАБО НЕТ НЕИЗВЕСТНО

Рынок

Позиционирование

Сайт

Привлечение

Аналитика

Продажи

Процессы

ИИ

ОЦЕНКУ  СТАВИМ  ПО  ВАШИМ  ДАННЫМ , БЕЗ  БАЛЛОВ  И  ПРОЦЕНТОВ

АУДИТ  СИСТЕМЫ  ·  ОТДЕЛЬНЫЙ  ПРОДУКТ

50 000 ₽ разово
По итогам предлагаем подходящий формат: от отдельного
проекта до «Системы»

ЧТО  ВЫ  ПОЛУЧАЕТЕ

01

Карта текущего состояния

02

Что работает, где слабо и где риск

03

Пять приоритетов

04

План на 90 дней

05

Черновик дорожной карты на 12 месяцев
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Следующий шаг

Обсудим задачу
и определим,
с чего начать

СЕГОДНЯ

Вы оставляете заявку
коротко о задаче

СЛЕДУЮЩИЙ  РАБОЧИЙ  ДЕНЬ

Первый звонок
менеджер проекта и специалист

ПО  ИТОГАМ

Первый этап
конкретный проект или аудит
системы

Заявка с телефона
Наведите камеру телефона на код — откроется форма заявки

Telegram Позвонить Написать на почту

Москва, ул. Адмирала Руднева, 20 · пн–пт 10:00–19:00

МАРКЕТИНГОВОЕ
АГЕНТСТВО

+7 495 090 00 96
info@billie-agency.ru

billie-agency.ru

Оставить заявку
Назначаем звонок со специалистом на следующий день
после обращения

Спросим имя, телефон или почту, компанию и коротко о задаче.

Заполнить заявку →

Займёт минуту. Заявка сразу попадает в наш Битрикс24

https://b24-e3jln5.bitrix24site.ru/
https://t.me/billieagency
tel:+74950900096
mailto:info@billie-agency.ru
tel:+74950900096
mailto:info@billie-agency.ru
https://billie-agency.ru/
https://b24-e3jln5.bitrix24site.ru/

